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Over funda



Al 20 jaar het 
startpunt voor

woningzoekers in  
Nederland

noemt funda spontaan als 
huizenplatform

97%

overweegt funda te gebruiken 
bij de verkoop van hun woning

87%

heeft funda in de afgelopen 3 
maanden gebruikt

63%



Een tweezijdige marktplaats



miljoen bezoeken
per maand

4,8
miljoen unieke

bezoekers per maand



20%
zoekt actief een 
woning

80%
bezoekt funda 
voor inspiratie



Missie en belofte



De grootste stap in je 
leven zou zorgeloos
moeten zijn

We begeven ons in een markt die zich kenmerkt door 

grote afhankelijkheden, onzekerheden en uitgaven. 

Waar wij impact hebben, geloven we dat het 

zorgelozer kan voor de consument.

Missie



Grip op wonen

✓ Compleet woningaanbod

✓ Het grootste bereik

✓ Makkelijk contact met een makelaar of    

hypotheekadviseur

✓ Relevante inzichten en oplossingen

Belofte



Even benieuwd…



Wie van jullie kijkt er regelmatig op funda?



Wie is er bekend met funda’s content?



47% van de ondervraagden is bekend 
met funda’s content

Brand monitor



84% van de serieuze zoekers 
vindt informatieve content

bij funda passen

Brand monitor



Laten zien dat funda meer is 
dan

een marktplaats



Door de 
consument
houvast te bieden
tijdens hun
woonreis

Thought leadership opbouwen1

2
Context creëren voor funda’s producten en 

diensten

!
Consument vertrouwen geven in hun 

volgende stap



2017



2019



2022



We hebben uitgebouwd



Ik heb (al) een 
koophuis



1. Relevant in élke fase van de woonreis

2. Funda als one-stop-shop 

3. Ruimte voor nieuwe platformfunctionaliteiten

4. Investeren in een duurzame relatie met de funda-

gebruiker

Doelgroep verbreed: 
de huiseigenaar



Naast nieuwe features



Ook contentexpansie



Bouwvoorbereiding



Temporary

Tim
Hands-on 

Hanna

Stay or go 

Theo

Steady 

Suzanne

High home 

involvement

Low home 

involvement

Focus on 

the next 

house

Focus on 

current

house



Informatiebehoefte achterhalen



25%

36%

39%

Monthly cost Home improvements Sustainability

Clusteren naar thema’s



Contentpijlers bepalen

Woningwaarde
Praktische adviezen en slimme 
strategieën om je woningwaarde te 

verhogen of te behouden.

Kosten beparen
Over (duurzame) aanpassingen aan 
je woning waarmee je bespaart op 

woonlasten.

Wooncomfort
Ideeën en oplossingen om meer uit je 
(huidige) huis te halen.

In relatie tot verduurzamen



Funda heeft dus ‘meer in huis’



Infrastructuur



“Content die je brengt, bestaat. Wat je niet 

brengt, bestaat niet.”

Erik
Slimme, pragmatische collega van Steven



Toegangswegen 
aanpakken

• E-maildatabase uitbreiden

• Content integreren in bestaande e-mailcommunicatie

• Product in content aanbieden, maar óók content in product

• SEO optimalisaties (van long-tail zoekwoorden tot Google 

EAT)

• 2024: migratie naar headless CMS Contentful

• E-maildatabase uitbreiden

• Content integreren in bestaande e-mailcommunicatie

• Product in content aanbieden, maar óók content in product

• SEO optimalisaties (van long-tail zoekwoorden tot Google 

EAT)

• 2024: migratie naar headless CMS Contentful

• E-maildatabase uitbreiden

• Content integreren in bestaande e-mailcommunicatie

• Product in content aanbieden, maar óók content in 

product

• SEO optimalisaties (van long-tail zoekwoorden tot Google EAT)

• 2024: migratie naar headless CMS Contentful

• E-maildatabase uitbreiden

• Content integreren in bestaande e-mailcommunicatie

• Product in content aanbieden, maar óók content in product

• SEO optimalisaties (van long-tail zoekwoorden tot 

Google EAT)

• 2024: migratie naar headless CMS Contentful



Resultaten om mee 
thuis te komen

Groei e-maildatabase sinds januari 
2023

+44,3
%

Uplift in SEO-verkeer t.o.v. 
januari 2023

+7,21
%

Traffic op platform t.o.v. zelfde 
periode (jan-nov) in 2022 

+33,5
%



Renoveren



Versterken van de bestaande 
helpcontent door een thematische 

hublaag toe te voegen





Aanhaken van experts en 
kennispartners







Focus op échte funda-content









Ook in video













Doorvertaling ‘Doe je huiswerk op funda’ 
content naar social formats





De fundering staat

Geeft onze content een positieve 
waardering, tegenover 83% in januari

88 %

Huizen geclaimd in Mijn Huis

1,1 
miljoen

Van bezoekers contentplatform consumeerde 
in 2023 content voor huiseigenaren of over 
verduurzaming

48%



Onze vakmensen



Of klusteam?

• Content marketeer

• Content manager

• Social media marketeer

• E-mail marketeer

• Freelance tekstschrijvers, eind- en beeldredacteuren

• In-house creatief team

• Social bureau



De (nabije) toekomst





Meer dan de helft van de respondenten 
denkt dat AI invloed gaat hebben 

op het aan- en verkoopproces van een woning

Onderzoek



Bij het bepalen van de verbouwpotentie van 

een woning
1

2
Bij het bepalen van de juiste vraagprijs of 

het bod

3 Bij het vinden van de juiste woning



Dankjewel

steven@funda.nl
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